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《  英语阅读（2）》专科课程教学大纲 

一、课程基本信息 

课程名称 
（中文）英语阅读（2） 

（英文）English Reading (2) 

课程代码 0020116 课程学分 2 

课程学时  32 理论学时 32 实践学时 0 

开课学院 
职业技术学院应用外

语系 
适用专业与年级 

商务英语专业大一年

级 

课程类别与性质 专业基础必修课 考核方式 考试 

选用教材 

《新发展商务英语阅读教程 2》，柳安娜，北

京理工大学出版社，2021  
ISBN: 9787576304138 

是否为 

马工程教材 
否 

先修课程 英语阅读（1）0020115 （2） 

课程简介 

本课程是商务英语专业学生的一门专业基础课。本课程旨在在教师

引导下，学生大量阅读当代英美报刊杂志及商务专著等为主的各类商务

类读物以掌握商务英语的基本词汇及其表达方式，获得有关商务的基本

知识，熟悉主要的商务英语文章类型及特点；学会运用各种阅读方法提

升阅读理解的准确性，加快阅读理解的速度；提高英语阅读能力和实际

运用商务英语的能力，为进一步学习后续的商务英语课程，毕业后为适

应社会需要的应用型涉外商务工作打下坚实的基础。课程将涉及语言知

识、交际技能、专业知识、商务文化等主要内容。 

选课建议与学习

要求 

本课程适合高职高专层次英语专业一年级学生，商务英语阅读课程

是促使英语专业学生大量阅读、培养阅读能力的专业实践技能基础课，

需要在大量阅读商务类为主各类读物基础上，熟练运用英汉语言的基本

技能，提高快速、准确获取和处理商务信息的技能，积累相应的商务知

识技能和文化背景知识。 

大纲编写人 （签名） 制/修订时间 2024.02 

专业负责人 （签名） 审定时间 2024.3 

学院负责人 （签名） 批准时间  
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二、课程目标 

类型 序号 内容 

知识目标 
1 

掌握扎实的英语语言基础知识，培养扎实的语言基本功，掌握商务英

语基本词汇及表达。 

2 掌握商务理论知识，具有较强的商务类文章及报刊自主阅读能力。 

技能目标 

3 提炼各种阅读技巧，提升分析各类文章的阅读能力。 

4 
了解中西文化差异和跨文化的理论知识，具备较强的跨文化沟通能

力。 

素养目标 
(含课程思

政目标) 
5 

强化理想信念、职业素养和良好的个人品德，培养家国情怀，提升民

族自豪感，增强文化自信。 

三、课程内容与教学设计 

（一）各教学单元预期学习成果与教学内容 

第一单元  Business Clients 
知识点：  知道商务活动中客户的重要性及交往中使用恰当的沟通技巧的重要性。 

能力要求：能够在充分理解阅读内容的基础上，根据提示复述和介绍主要内容。 

教学重点：掌握商务客户相关词汇和语言表述。 

教学难点：了解并掌握阅读技巧：根据上下文内容猜测生词词义。 

第二单元  Business Service 
知识点：  知道商务活动中为客户提供优质服务的重要性。 

能力要求：了解在线进行商务反馈的的常用网址以及应用软件；能够熟练完成在线问卷的

制定和结果收集。 

教学重点：掌握商务服务相关词汇和语言表述，能在阅读中理解并运用。 

教学难点：了解并掌握阅读技巧：认识英语派生构词法，根据前缀猜测单词含义。 

第三单元  Business Tour 
知识点：  知道如何组织和参加商务游览活动；理解商务游览对活动双方的重要意义。 

能力要求：能够在充分理解阅读内容的基础上，根据提示复述和介绍主要内容，分清主次。 

教学重点：掌握商务游览相关词汇和语言表述。 

教学难点：了解并掌握阅读技巧：认识英语派生构词法，根据后缀猜测单词含义。 

第四单元  Revision and Consolidation 

第五单元  Business Management 
知识点：  知道商务管理常见问题，及网络技术的发展对公司远程管理带来的新挑战。 

能力要求：能够在翻译实践中熟练应用阅读技巧。  

教学重点：掌握商务管理相关词汇和语言表述，能在阅读中理解并运用。 

教学难点：了解并掌握阅读技巧：初步掌握英语长句难句的分析和理解。 
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第六单元  Business Negotiation 
知识点：  知道商务谈判中的国际文化差异，理解包容不同文化的重要性。 
能力要求：能够在协商活动中进行有效的沟通与交流。 
教学重点：掌握商务谈判相关文化差异、谈判术语、词汇和语言表达及其说话的口吻。 
教学难点：了解并掌握阅读技巧：代词指代及如何避免指代混乱。 

第七单元 Business Presentation 
知识点：  知道商业演示在商业活动中的重要地位。  

能力要求：能运用商业演示知识和技巧，服务企业和相关的展示活动。 

教学重点：掌握商业演示相关词汇和语言表达，理解商业演示的目的和意义。 

教学难点：了解并掌握阅读技巧：通过略读了解文章主旨大意。 

第八单元  Revision and Consolidation 

第九单元 Business Training and Promotion 
知识点：  知道商务中员工培训和提升的意义，以及获得提升的途径。 

能力要求：能正确对待工作培训和升职，规划好自己的职业发展。 

教学重点：掌握商务培训和提升相关词汇和语言表达。 

教学难点：了解并掌握阅读技巧：扫读文章，查找特定信息。 

第十单元  Welfare and Benefits 
知识点：  知道不同国家福利和津贴的差异性及其重要性。 

能力要求：能够认知国家福利的基本方法和福利创造的基本途径，并分析探索福利的发展

路径。  

教学重点：掌握关于福利与津贴的基本知识和基本原理，掌握福利与津贴的相关词汇和语

言表达。 

教学难点：了解并掌握阅读技巧：如何辨别作者的意图。 

第十一单元  Business Marketing and Sales 
知识点：  知道市场营销在商务活动中的重要性与其实践路径。 

能力要求：能够获取、探索、分析市场情报，结合企业实际，为企业制定营销战略提供服

务。 

教学重点：掌握市场营销的基本原理，掌握市场营销的相关词汇和语言表达。 

教学难点：了解并掌握阅读技巧：如何判断作者的态度和观点。 

（二）教学单元对课程目标的支撑关系 

课程目标 
 
教学单元 

1 2 3 4 5 

第一单元  Business 
Clients 

√ √ √ √ √ 

第二单元  Business 
Service 

√ √ √ √ √ 

第三单元  Business 
Tour 

√ √ √ √ √ 
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第四单元 Revision and 
Consolidation 

√ √    

第五单元  Business 
Management 

√ √ √ √ √ 

第六单元 Business 
Negotiation 

√ √ √ √ √ 

第七单元 Business 
Presentation 

√ √ √  √ 

第八单元 Revision and 
Consolidation 

√ √    

第九单元 Business 
Training and 
Promotion 

√ √ √  √ 

第十单元 Welfare and 
Benefits 

√ √ √ √ √ 

第十一单元 Business 
Marketing and Sales 

√ √ √ √ √ 

（三）课程教学方法与学时分配 

教学单元 教与学方式 考核方式 
学时分配 

理论 实践 小计 

第一单元  
Business Clients 授课/讨论/展示 课堂观察，口头

评价，课后练习 4 0 4 

第二单元  
Business Service 授课/讨论/展示 课堂观察，口头

评价，课后练习 2 0 2 

第三单元  
Business Tour 授课/讨论/展示 课堂观察，口头

评价，课后练习 4 0 4 

第四单元
Revision and 
Consolidation 

授课/考试 课堂观察，课堂

练习 2 0 2 

第五单元  
Business 

Management 
授课/讨论/展示 课堂观察，口头

评价，课后练习 2 0 2 

第六单元
Business 

Negotiation 
授课/讨论/展示 课堂观察，口头

评价，课后练习 4 0 4 

第七单元
Business 

Presentation 
授课/讨论/展示 课堂观察，口头

评价，课后练习 4 0 4 

第八单元
Revision and 
Consolidation 

讨论/展示 课堂观察，口头

评价 2 0 2 
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第九单元
Business 

Training and 
Promotion 

授课/讨论/展示 课堂观察，口头

评价，课后练习 4 0 4 

第十单元  
Welfare and 

Benefits 
授课/讨论/展示 课堂观察，口头

评价，课后练习 2 0 2 

第十一单元
Business 

Marketing and 
Sales 

授课/讨论/展示 课堂观察，口头

评价，课后练习 2 0 2 

合计 32 0 32 

四、课程思政教学设计 

教学单元 课程思政教学设计 

第一单元  Business Clients 引导学生在商务活动中构建和谐和包容的人际关

系，建立诚信友善的服务客户观念。 

第二单元  Business Service 树立诚信友善的经营理念和客户管理观念，培养学

生正确看待和处理相关的商业竞争和策略的思想意

识。 

第三单元  Business Tour 理解商务游览对促进经济的重要帮助和意义，引导

学生正确看待因公商务旅游活动和商务考察与因私

旅游活动任务、性质的不同。 

第五单元  Business Management 了解企业科学管理和人性化管理的重要性，培育并

践行社会主义核心价值观、企业价值观、个人价值

观。 

第六单元  Business Negotiation 在与外商谈判时，注意文化差异问题，抱着“和而

不同”的理念，提升民族自豪感和文化自信。 

第七单元  Business Presentation 引导学生通过世界维度对问题进行观察、认识与分

析，使其具备国际视野，自信表达自己的看法。 

第九单元  Business Training and 
Promotion 

学生通过设计自己的职业规划，把“中国梦”与自

己的职业发展的实现结合起来。 

第十单元  Welfare and Benefits 通过介绍不同国家福利和津贴的差异性，懂得中国

福利制度的优越性，增强学生爱国情怀和国家民族

的自豪感。 
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第十一单元  Business Marketing and 
Sales 

通过典型企业家营销管理案例，强调营销道德规范，

使学生懂得诚信经营、守法经营的重要性。 

五、课程考核 

总评

构成 
占比 考核方式 

课程目标 
合计 

1 2 3 4 5 

1 55% 笔试 20 20 30 10 20 100 

X1 15% 课堂测验 20 30 40  10 100 

X2 15% 课堂展示 30 40 10 20  100 

X3 15% 课堂表现 10 40 20 10 20 100 

六、其他需要说明的问题  

无 
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